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Instructions pour l'élaboration de la note conceptuelle (1er Tour)

Le demandeur doit s'assurer que chaque rubrique ci-dessous est obligatoirement remplie. Le demandeur doit s'assurer que le texte :

· fournit les informations demandées dans l'ordre dans lequel elles sont demandées, et proportionnellement à son importance relative (voir les notes pertinentes indiquées dans la grille d'évaluation et dans les directives) ;
· fournit des informations complètes étant donné que la grille d'évaluation ne sera appliquée qu'aux informations figurant dans cette note conceptuelle et ses annexes ;
· est rédigé de manière la plus claire possible afin de permettre son évaluation.

	Intitulé du projet
	

	Nom du demandeur (porteur de l’innovation)
	

	Nationalité du demandeur
	

	Statut juridique (indique le type d’acteur. Ex : entreprise, coopérative de PME, ONG, startup…)
	

	Numéro d'enregistrement (ou document juridique de création, RCCM ou équivalent)
	

	Date d'enregistrement ou de création
	

	Lieu d'enregistrement ou de création
	

	Coordonnées du demandeur à utiliser dans le cadre du présent projet

	Adresse physique (localisation siège, représentation, …)
	 

	Numéro de téléphone (fixe et mobile) : indicatif pays + numéro
Adresse postale 
	

	Personne de contact pour ce projet (Nom, Prénoms et fonction)
	

	Adresse électronique personne de contact
	

	Site web de l'organisation/page de réseau sociaux (s’il y en a)
	



Tout changement relatif aux adresses, numéros de téléphone, numéros de fax et à l'adresse e-mail doit être notifié par écrit à Enabel. Enabel ne sera pas tenue pour responsable si elle n'est pas en mesure de contacter le demandeur.
[bookmark: _Toc48746287][bookmark: _Toc232759851]1. Presentation du PorTEUR
[bookmark: _Toc515967245][bookmark: _Toc48746288][bookmark: _Toc232759852]1.1	Profil du porteur de projet de solution verte d’innovation
	Nous souhaitons ici connaître et mieux comprendre le porteur du projet d’innovation : quelle est votre structure ? quelle est votre vision ? quelles sont vos ambitions ? Veuillez remplir les cadrans ci-dessous de manière concise. 

Ravi.es de faire votre connaissance !



	Exposez brièvement la mission/vision de votre entreprise/structure (200 mots max.)

	Répondre ici en 300 mots max


	Décrivez le fonctionnement de votre entreprise/structure dans la prise de décisions stratégiques (Assemblée Générale, conseil d’administration, termes de mandats, fréquence des réunions, rôle des membres (300 mots max.)


	Répondre ici en 300 mots max


	Décrivez le fonctionnement de votre entreprise/structure dans la prise de décisions stratégiques (Assemblée Générale, conseil d’administration, termes de mandats, fréquence des réunions, rôle des membres (300 mots max.)


	Répondre ici en 300 mots max


	
Veuillez donner une vue générale et concise des ressources humaines de votre organisation/structure, y compris le nombre de membres, employé.es et bénévoles. Veuillez indiquer l'équilibre hommes-femmes au sein de votre personnel (200 mots max.)
Mettre un organigramme si nécessaire ainsi que les descriptions de fonctions principales en annexe


	
Répondre ici en 200 mots maximum


	Quels sont vos partenaires précédents et vos partenaires actuels de collaboration/partenariat en lien avec votre projet ci présent, en dehors des donateurs ? 

	Nom :
Personne de contact : 
Période :
Type de collaboration / support / activités :
…

Nom :
Personne de contact : 
Période :
Type de collaboration / support / activités :
…

Nom :
Personne de contact : 
Période :
Type de collaboration / support / activités :
…


	
Avez-vous reçu des appuis financiers venant des partenaires techniques et financiers ou des donateurs sur votre projet concerné par cet appel à projet ou sur un autre projet spécifique ? Si oui, lesquels ?


	Répondre ici par Oui ou Non 

Si oui, citez-les lesquels ci-dessous ?

Nom de l’organisme de financement : 
Montant : 
Période :
Objectif du financement ou projet financé:
…

Nom de l’organisme de financement : 
Montant : 
Période :
Objectif du financement ou projet financé:
…


	Comment avez-vous pris connaissance de cet Appel à Propositions ? 

	
Répondre ici 





[bookmark: _Toc48746293][bookmark: _Toc232759853]2. Présentation de PRODUIT et du projet

[bookmark: _Toc232759854]2.1 Présentation du contexte des différents maillons : M1, M2,M3 et M4
Dans le cadre de l’appui au développement des filières de valorisation des déchets solides et de la promotion de l’économie circulaire en Guinée, plusieurs initiatives concrètes de valorisation ont vu le jour : mise en place de plateformes de compostage, centres de valorisation des déchets plastiques, appui à des filières de niches comme celle du verre à sonfonia, renforcement de capacités des acteurs etc...
Ces actions ont permis de poser les bases d’un écosystème local de valorisation, de créer des opportunités économiques et de démontrer que les déchets peuvent devenir des ressources utiles pour les communautés.
Avec le démarrage du Programme SANITA 3, Villes Propres et Durables, financé par l’Union européenne et mis en œuvre par Enabel en Guinée, une nouvelle étape s’ouvre, celle de la consolidation des acquis et un passage à l’échelle. Dans son objectif spécifique 2, résultat 5, le programme ambitionne de consolider les filières existantes, les rendre plus performantes et durables, mais aussi faire émerger de nouvelles initiatives capables de transformer durablement l’écosystème de la valorisation des déchets en Guinée.
Par ailleurs, au-delà des infrastructures, l’enjeu est aussi de faire en sorte que les principes de l’économie circulaire soient compris, appropriés et intégrés dans les pratiques quotidiennes des entreprises, des collectivités et des citoyens. Il s’agit de changer progressivement notre regard sur les déchets, pour les considérer comme une opportunité de création de valeur, d’emplois et de protection de l’environnement.
C’est dans cette perspective que le programme SANITA3 lance un appel à projets dans le Grand Conakry, à Kindia et à Labé.
Cet appel s’adresse aux entreprises de valorisation/recyclage des déchets, aux coopératives, aux start-ups, aux ONG et aux PME intervenant sur les différents maillons de la chaîne de valeur (M1, M2, M3 et M4). L’objectif est d’identifier et d’accompagner des projets innovants, à fort impact socio-économique et environnemental, capables de renforcer et dynamiser les filières de valorisation des déchets.
[bookmark: _Toc232759855]Définitions et schéma de fonctionnement des maillons de la chaîne de valeur
Le développement des filières de valorisation des déchets repose sur une chaîne d’acteurs interdépendants. Chaque maillon joue un rôle spécifique dans la récupération, la préparation et la transformation des déchets en matières valorisées.
1er maillon(M1) : Récupérateurs et collecteurs
(Entre les zones de production des déchets et les premiers acheteurs)
Ce maillon constitue la base du système.
Il regroupe :
· Les pré-collecteurs et collecteurs en direct
· Les récupérateurs de rue (collecte dans les poubelles des ménages, bacs et dépôts sauvages)
· Les récupérateurs au niveau des points de regroupement et Zones de Transit et de Tri (ZTT)
· Les récupérateurs sur les décharges finales
En plus de leur activité de ramassage, certains peuvent effectuer un premier tri afin d’augmenter la valeur des matières collectées et améliorer leurs revenus.
2e maillon(M2) : Acheteurs de proximité
(Entre les collecteurs et les grossistes, généralement multi-flux)
Ce maillon sert d’interface entre les récupérateurs et les grossistes.
Il comprend :
· Les acheteurs de proximité
· Les acheteurs ambulants
Ils rachètent les déchets aux récupérateurs fixes ou ambulants, puis les revendent aux grossistes.
Ils peuvent également effectuer des opérations de tri, de conditionnement, de pré-traitement ou de préparation des matières avant leur transfert.
3e maillon(M3) : Grossistes
(Entre les acheteurs et les unités de transformation, généralement mono-flux)
Les grossistes achètent des volumes plus importants de déchets déjà triés et organisent leur regroupement par type de matière (plastique, métal, verre, etc.).
Ils peuvent aussi réaliser :
· du tri complémentaire
· du conditionnement
· du pré-traitement (compressage et broyage par exemple)
· une première valorisation
Ils jouent un rôle stratégique dans la structuration des flux vers les unités de production.
4e maillon(M4) : Unités de production
Ce maillon correspond aux acteurs qui transforment les déchets en nouveaux produits.
Il comprend :
· les industries nationales
· les industries étrangères
Ces unités rachètent les déchets triés et préparés pour les intégrer dans leurs procédés de fabrication (recyclage, transformation, production de nouveaux matériaux ou produits)



Ci-dessous le résumé du schéma de fonctionnement et définition des maillons 
	1er maillon : récupérateurs et collecteurs des déchets
entre les zones de production des déchets et les acheteurs
	2e maillon : Acheteurs 
entre le collecteur et le grossiste
(en général multi flux)
	3e maillon : grossistes 
entre l'acheteur et l'unité de production
(mono flux)
	4e maillon : Unités de production

	Pré-collecteurs et collecteurs en direct
	Acheteurs de proximité
	Grossistes
	Industries nationales

	En plus de leur activité de ramassage 
peuvent réaliser un tri des déchets collectés pour augmenter leurs revenus
	Rachètent les déchets aux récupérateurs ambulants pour les revendre aux grossistes
Peuvent préparer les déchets (tri, conditionnement, pré-traitement, valorisation)
	Rachètent et peuvent préparer les déchets (tri, conditionnement, pré-traitement, valorisation) 
	Rachètent les déchets triés et préparés pour leurs procédés de fabrication

	Récupérateurs
	Acheteurs ambulants
	 
	Industries étrangère

	Récupérateurs de rues :
collectent les déchets dans les poubelles, les bacs et autres lieux de dépôts dans les rues.
	Rachètent les déchets aux récupérateurs fixes pour les revendre aux grossistes
Peuvent préparer les déchets (tri, conditionnement, pré-traitement, valorisation)
	 
	rachètent les déchets triés et préparés pour leurs procédés de fabrication

	Récupérateurs de points de regroupement, Zones de Transit et de Tri : 
collectent les déchets au niveau des points de regroupement, Zones de Transit et Tri (ou dépotoirs intermédiaires)
	 
	 
	PME locales

	Récupérateurs de décharges finales : 
collectent les déchets sur les décharges finales
	 
	 
	Rachètent les déchets triés et préparés pour leurs procédés de fabrication




[bookmark: _Toc232759856]Présentation générale de la solution verte et durable soumise
Dans cette section, structurée comme une sorte de kit d’identité, nous souhaitons avoir une première idée claire de votre projet. La description de projet innovant présenté ici, devra être l’élément central et convaincant de votre projet.
Tout projet doit contenir au minimum 60% de recyclabilité de déchet dans ses produits.

1. Expliquez votre solution verte et durable dans la gestion des déchets en 200 mots max (sous forme de pitch- recherche de financements).

	





2.  Classez le type de projet que vous proposez (plusieurs réponses possibles) : 

☐ Transformation de déchets en produits finis et commercialisables 
☐ Transformation de déchets en produits pour transformateurs (produits semi finis) 
☐ Tri et collecte de déchets valorisables brutes au niveau des sources de production 

3. Classez le stade de votre projet (une seule réponse possible) : 

☐structure/disposant d’un prototype 
☐ Entreprise/structure disposant d’une preuve de mise en œuvre à petite échelle
☐structure/entreprise disposant d’une chaine de production/expérience probante
☐ Idée de projet vert et durable

4. Choisissez la zone d’implémentation de votre solution (exclusivement) :
☐ Conakry 
☐ Kindia
☐ Labé
☐ Coyah
☐ Dubréka


5. le secteur de la gestion des déchets en relation avec l’impact environnemental est le secteur de développement de votre solution, par contre à l’intérieur de ce secteur quels sont les challenges que vous comptez rencontrer

· Challenges spécifiques auxquels répond votre solution (plusieurs réponses possible): 
· ☐ Economie circulaire (réutiliser, réparer et refabriquer) 
· ☐ Reduction de déchets et Innovation de recyclage 
· ☐ Emballage écologique et matériaux durables
· ☐ Réhabilitation et enrichissement des sols
· ☐ Tri et collecte de déchets
· ☐ Autre (à préciser) : ………………………………………………


Si votre structure dispose d’une expérience en la matière, donc un prototype une petite mise à l’échelle ou encore une ligne de production (même partielle, ex : collecte et tri mais pas transformation) ? 

Quand votre solution verte et durable a-t-elle été pilotée (innovation exposée à des conditions réelles) ?

	(Indiquez année, région, préfecture, commune et quartier)




Combien d’utilisateurs/clients directs avez-vous touché jusqu’à présent ? (Nombre d’utilisateurs par nombre d’années par zone)

	




[bookmark: _Toc48746295][bookmark: _Toc232759857]2.2 Présentation de votre projet (solution verte) et de sa mise à l’échelle
Dans cette section, nous continuons à nous concentrer spécifiquement sur l’innovation au sein de votre proposition de projet. Bien que cette section soit assez courte et le nombre de mots par thème assez limité, ces réponses auront beaucoup de poids dans l’évaluation générale de votre projet. 

Convainquez-nous du côté unique/du potentiel de votre solution verte et durable. Dernier point mais non des moindres, argumentez pourquoi et comment le soutien de Enabel (à travers son projet SANITA) pourrait faire la différence dans vos ambitions d'expansion. 


Pourquoi votre solution peut-elle être considérée comme une amélioration verte et durable ?


Dans quelle mesure votre solution offre-t-elle une approche/solution nouvelle et originale aux défis en matière de gestion durable des déchets ? A quel point introduit-elle de nouvelles idées, méthodes ou technologies qui la distingue des solutions existantes ? Dans quelle mesure votre solution perturbe le statu quo actuel ?

	
Veuillez justifier en 300 mots max que votre solution/produit est durable et verte





	Expliquer en quoi votre solution est-elle verte et durable, impact durablement l’environnement à partir de déchets (recyclés) ?


	Répondre ici en 300 mots max


	Expliquer en quoi votre solution est-elle pérenne dans le temps au vu du contexte économique et social 


	Répondre ici en 300 mots max


	Présentez ici votre business model détaillés avec couts (cout d’investissements, couts des matières premières, couts fixes, couts variables et prix de vente précisés)
Et de donner succinctement le programme de rentabilité et le taux de rentabilité interne


	
Répondre ici en 500 mots max
Et possibilité de mettre schémas, lignes de flux et/ou tableaux en annexe


	
A quel point le concept d’environnement et de luttes contre les changements climatiques est-il au cœur de votre organisation/entreprise ? Votre équipe est-elle familiarisée et compétente en cette matière ? Veuillez illustrer de manière concrète et convaincante (300 mots max.) 


	Répondre ici en 300 mots max

	Expliquer et développer le possible programme de rentabilité et le taux estimé de rentabilité interne.

	Répondre ici en 500 mots max
Et possibilité de mettre schémas ou tableaux en annexe





Décrivez comment le soutien de Enabel pourrait contribuer à la réalisation de vos objectifs.  

	










Expliquez-en 100 mots comment votre solution/produit prend-elle en compte ou travaille t’elle sur les aspects inclusion (genre, personnes/communautés vulnérables, etc.) et de protection des travailleurs ?

	






Quelle est votre argument clé de vente de ce que vous produisez ?


max. 100 mots



Quelles étapes importantes votre entreprise a-t-elle franchies à ce jour (par exemple, lancements de produits, partenariats, levées de fonds, croissance de la clientèle) ? Veuillez les énumérer et les expliquer.


	[bookmark: _Hlk218676833]
max. 200 mots





[bookmark: _Toc232759858]2.3 Présentation générale du projet
	
Dans cette section, nous nous concentrerons sur la proposition du projet au sens large. Veuillez nous donner des renseignements sur vos objectifs, résultats, groupe cible, délai et votre budget. Le nombre de mots maximum vous incitera à vous concentrer sur l’essentiel du projet.

Cadre général de votre projet (région, préfecture, commune, quartier.)


	



	Durée totale du projet en mois (max. 24 mois)

	



	Budget de financement et au regard de celui-ci, ce qui est demandé dans le cadre de l’appui d’Enabel ?


	Mettre un tableau




	
Objectif spécifique du projet (max. 50 mots). Nous vous conseillons de vous limiter à un seul objectif spécifique.


	



	Principaux résultats attendus du projet (1-3 résultats – 100 mots max.)

	



	Principales activités planifiées (3 à 5 activités par résultat – 200 mots max.)


	




	
Moyens – Veuillez lister les principaux moyens proposés pour l’implémentation du projet (ressources humaines, équipement, matériel, technologies, etc.) (200 mots max.)



	





[bookmark: _Toc48746296][bookmark: _Toc232759859]2.4 Description plus spécifique du projet
	
Dans cette section, nous allons un peu plus dans les détails du projet. Nous vous demandons de mettre en évidence un certain nombre d’éléments importants pour Enabel. Veuillez le faire de manière claire, concise et en allant à l’essentiel.

Analyse du contexte

Fournissez une analyse concise du contexte/problèmes/défis du challenge auxquels le projet tente de répondre. Comment ces problèmes affectent-ils les groupes cibles (parties prenantes, bénéficiaires) du projet ? Quelles sont les politiques (publiques) existantes et interventions déjà mise en place par les autres parties prenantes ? Veuillez, si possible, fournir des données pertinentes et fiable à cet égard (300 mots max.)


	





	
Efficacité

Veuillez indiquer pourquoi et comment votre projet va répondre aux défis cités ci-dessus à tous ces challenges, et pourquoi il fera la différence ? Quels sont les bénéfices du projet pour les groupes cibles (parties prenantes, bénéficiaires) ? Dans quelle mesures ce projet soutient-il les bénéficiaires ? (300 mots max.) 


	





	
Design inclusif et sensibilité au contexte

Dans quelle mesure le projet est-il conçu avec les utilisateur.rices et/ou d'autres parties prenantes locales ? En quoi est-il sensible au contexte (habitudes culturelles, valeurs, relations de pouvoir, conflits, etc.) (200 mots max.)

	







Fondation sur des données probantes

Dans quelle mesure utilisez-vous des données pour monitorer votre projet et prendre des décisions quant aux étapes suivantes ? Avez-vous des preuves/données quant à l’efficacité et/ou l’impact (potentiel) de votre solution ? Aviez-vous déjà conduit une étude de marché, analyse de cout, quantitative ou qualitative, par exemple lors d’une phase antérieure de votre projet ? Veuillez nous fournir toutes les données/informations vérifiables à votre disposition (200 mots max.)


	






	Viabilité financière

Dans quelle mesure votre projet est-il étayé par une stratégie de rentabilité assurant sa viabilité financière ? Quelle est votre stratégie de durabilité ? Le projet est-il pérenne d’un point de vue financier ? (Par exemple fonds pour des activités de suivi, pour garder le personnel recruté pour le développement du projet, sources de revenu afin de couvrir tous les coûts opérationnels et les futurs coûts d’entretien…) (200 mots max.)



	





	
Viabilité institutionnelle/organisationnelle

Comment la solution proposée s'aligne-t-elle sur les stratégies et politiques publiques locales et/ou sectorielles existantes ? Dans quelle mesure le projet est-il ou pourrait-il être soutenu localement dans le territoire de mise en œuvre ? Existe-t-il un ancrage local, en partenariat avec des institutions qui permettraient au projet d'être maintenu après le financement (max. 200 mots) ?
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[bookmark: _Toc232759860]3.Déclaration du PORTEUR DE PROJET
Le porteur, représenté par le soussigné, signataire autorisé du porteur et dans le cadre du présent appel déclare par la présente que : 

· Le porteur est le propriétaire ou utilisateur final et a une bonne maitrise du projet soumis ;
· Le porteur est disposé et engagé pour l’implémentation de la solution en cas d’éventuelle sélection pour un accompagnement sur toute la durée du processus ; 
· Le porteur s’engage en faveur des principes d’intégrité, de transparence, de genre et inclusion et les principes de bonne pratique en matière de partenariat ;
· Le porteur est directement responsable de la préparation, de la gestion et de la mise en œuvre du projet le cas échéant avec le(s) partenaire(s) et n'agit pas en qualité d’intermédiaire.  

Signée au nom et pour le compte du porteur du projet

	Nom
	

	Signature
	

	Fonction
	

	Date
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